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Старейшее постоянное издание в Дианетике и Саентологии 

От Л. РОНА ХАББАРДА
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15 Января 1957
РАСПРОСТРАНЕНИЕ

В некоторой степени смешно научиться чему-то, что известно очень давно. В этом случае данное касается распространения. Из всех только я выяснил, что книги продавали Саентологию.
Каким образом на самом деле делают этот предмет известным в своей области? Продают книги, и продают много книг. Как? В маленьких магазинчиках и на еженедельных распродажах. Какие книги? Книги по Дианетике и Саентологии.
Почему? Люди согласились, что книгам можно верить. Если это напечатано, то это – правда. Люди не верят людям. Они верят книгам. 
Как мы это поняли? Зимой 55-56 г. в Лондоне был спад. В течении восьми месяцев мы рассылали проспекты и размещали «доброжелательную рекламу» о Саентологическом обучении и процессинге, однако уровень активности Лондона не изменился, не смотря на эти компании.
Тогда я обнаружил, что спад совпадает по времени с тем, что все Дианетические и Саентологические книги исчезли из книжных магазинов и не были размещены там снова.
В тот момент, когда книги вернулись опять в книжные магазины и в публичное обращение (с публикацией «Саентология: Основы Мышления»), лондонский «спад» исчез.
То же самое случилось в США, с теми же результатами. 
Другими словами, не куча разговоров, Эффективность личности или доброжелательная реклама сделали эти две большие центральные организации работающими. А всего лишь несколько книжек!
Но даже после удивительного примера 1950 г. я не усвоил, что книги продали этот предмет, ‑ что одиторы и клиники были в такой степени успешны, в какой мы продавали книги. Однако сейчас мы это знаем. Продавайте книги. Именно это ‑ ответ для хорошей практики или группы.
Как? Оказывается, наиболее успешным методом было размещение рекламок книг в маленьких журнальчиках, чтобы люди могли послать деньги и получить книгу. 
Теперь – что вы можете сделать. Разместите рекламу на продажу книг в маленьких журнальчиках. Выкупите книги в Центре распространения или в МАСХ и предложите на продажу. Проставьте свое имя и адрес в каждую продаваемую вами книгу. Вы в деле! У вас могут быть фантастические скидки.
И вот что я хочу, чтобы вы ещё сделали. Собирайте из любых источников местные небольшие журнальчики и шлите их мне: ОХС Вашингтон, 19-я ул., 1812, Северо-Запад, Вашингтон, ОК
, США. Мне нужны журналы с небольшим тиражом, пусть только местного характера. Мы разместим в них рекламу и таким образом продадим книги, и вы получите Саентологическое сообщество.
Это – моя программа распространения на 1957 год. Миллион книг проданных в 1958г.

Л. РОН ХАББАРД







� ОК � федеральный округ Колумбия [Прим. перев.]





