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ПОДГОТОВКЕ СУПЕРВАЙЗЕРОВ К СЕМИНАРУ


"МАРКЕТИНГ"








        ЦКП  -  (VFP): аббревиатура для "Ценнный Конечный Продукт". Нечто такое, что может быть обменено на другую деятельность для поддержки.  Для поддержки обычно требуется еда, одежда, пристанище, деньги, терпимость и сотрудничество (доброжела-тельнос


ть).  Подлинное точное определение ЦКП: он должен быть ценным (может быть обменян везде вне области деятельности организации),  конечным (не требует никаких дальнейших действий или внимания и полностью выведен из области производства), продуктом (чем-то


таким, что действительно было сделано).  Конечно, ЦКП обычно является объектом или вещью. Это - нечто, поддающееся счету. Мыстль или идеал может стать ЦКП только если она воплощается в конкретную форму  в физическом мире, и ее можно обменять только если


вы можете передать ее кому-то  и он даст вам что-то взамен.





        ОБМЕН  -  (Exchange):


                1. Вообще бартер (торговля через обмен товарами или услугами без использования денег) или торговля деньгами, правами собственности (Properties) или услугами с оплатой этими же предметами такой-же или сходной цены.


                2. Деловой рынок (Business market), занятый управлением (регулирова-нием) торговлей чем-нибудь (commodity - нечто продаваемое или покупаемое) как  про-дуктом (as in produce) или предметом обмена.


                3. Торговля деньгами одной страны на валюту другой страны с коэффи-циентом, получающемся при международных (international) денежных операциях.


                4. Система платежей, где {в которых} {в которой} векселя или квитанции {расписки} об обмене используется вместо денег.


                5. Вознаграждение или сумма, назначенная за такую систему {в такой системе} платежей.





 











        ПОЗИЦИОНИРОВАНИЕ:  старая техника рекламы, вышедшая из   употребления.  Так в 70-х годах была новая (для того времени) техника, названная  ПОЗИЦИОНИРОВАНИЕ. "Это означает положить предмет (например крем для бритья) в какое - то положение относите


льно других предметов (продуктов). Единственное, что люди запоминают, это отношение этого предмета к другому. Люди запоминают исключительно устанавливая какое-то отношение одного предмета к другому." "Позиция  -  это место, где Вы положите (или поставите


) продукт в жизни или разуме человека, в отношении к другим продуктам."












































__________________________________________


  1  -  Ноу-хау   -   Техническое знание предмета. Знание и способность сделать особенную вещь; обычно подразумевается, что человек уже обладает практическим опытом в этой области.тают достаточно ценной, чтобы выложить за неё деньги или ценности.
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